Werkgroep Sponsoring

Samenvatting

Sponsors zijn belangrijk voor de club en zorgen voor een grote bron van inkomsten. Sponsoren
zijn op dit moment trouw aan de clubs en springen waar nodig extra bij. Beide verenigingen
hebben daarbij eigen club sponsoren en “dubbel” sponsoren. Voor de inkomsten van de
toekomstige vereniging kan uitgegaan worden van de eigen club sponsoren bij elkaar en
eenmalig de dubbel sponsoren omdat zij nu een sponsoruiting op beide parken heeft. Alle
sponsoren gecombineerd brengen ongeveer 60K op.

Voor de toekomstige vereniging is het belangrijk om een duidelijk doel en beleid te stellen vanuit
het bestuur of commissies waarvoor jaarlijks (extra) sponsorgeld nodig is. Hier kan de
sponsorcommissie acties op uitzetten en naar werken.

Er moet nog wel verder gekeken worden naar de verschillende sponsormogelijkheden die
passen op de locatie en bij de nieuwe vereniging. Waarbij naast de pakketkeuze van Brons,
Zilver en Goud ook gekeken wordt naar de vrienden van, facebook/clubblad/website advertentie,
wedstrijdbal, business club en kleding sponsoren.

De keuze van club kleding via een kleidingplan of teamkleding via een sponsor moet nog
gemaakt worden.

Beleid vanuit de club mbt sponsoring

Binnen beide verenigingen is er op dit moment geen beleid qua sponsoring of een doel waarvoor
sponsoring voor inkomsten moet zorgen. Dit zorgt ervoor dat op dit moment van beide
verenigingen zorgen voor een maximaal aantal sponsoren. Beide clubs genereren nagenoeg een
zelfde bedrag aan inkomsten per seizoen. In sommige gevallen laten beide clubs wel inkomsten
schieten omdat verschillende commissies zelfstandig de boer op gaan om sponsors te vinden
voor activiteiten of acties. De afstemming met andere commissies als er iets met sponsoren
geregeld moet worden kan beter, dit zorgt ervoor dat men vaak zelf contact opneemt met een
sponsor. Dit zorgt voor onduidelijkheid bij de sponsoren en mist er overzicht is wat er naast het
sponsoren verder is geregeld met een sponsor.

Voor de toekomstige vereniging wordt geadviseerd om een specifiek doel te stellen vanuit het
bestuur of commissies waarvoor jaarlijks (extra) sponsorgeld nodig is. Hierbij is het belangrijk
dat alle activiteiten waarvoor sponsoren in beeld komen via de sponsorcommissie moeten
lopen om te voorkomen dat er een wildgroei aan contacten met sponsoren ontstaan.

Sponsorcommissie

In de commissie zit er verschil qua aanpak. Bij de ene club is de samenstelling in de commissie
als jaren hetzelfde en is door verloop ook meer druk op huidige leden gekomen om alles in goede
banen te leiden. De rolverdeling is wel overzichtelijk en behapbaar. Vergadering zijn er niet, maar
volstaan met kort afstemming indien nodig. Bij de andere club is de commissie in de afgelopen
jaren verjongd en vernieuwd en goed op stekte waarbij werkzaamheden waar mogelijk
geautomatiseerd zijn en iedereen eigen taken heeft. Deze taken en werkzaamheden is ook



vastgelegd in een handboek en ondersteund met een sponsorsysteem. Afstemmingis er
maandelijks en sponsoren worden in een systeem bijgehouden.

Voor de toekomstige vereniging is het nodig dat de commissie voldoende op sterkte is. Dat er
regelmatig overleg en afstemming is, waarbij de afspraken onderling en met de sponsor wordt
vastgelegd in een centraal systeem. Belangrijk is hierbij dat er een duidelijk overzicht is van de
contracten en waarbij facturatie eenvoudig gedaan kan worden.

Soort sponsoren/pakketten

Het aantal sponsoren zitten bij de clubs tussen de 130 en 170 en bestaat voor het grootste
gedeelte uit lokale sponsors. Een sponsor kan kiezen voor borden en kleding. Er zijn nu al een
groot aantal sponsormogelijkheden zoals vrienden van, advertentie via
facebook/clubblad/website, wedstrijdbal, kleding sponsoren en natura sponsors voor levering
van goederen en diensten. Facturatie van sponsoren wordt in oktober/november gedaan.

Bij beide clubs krijgen sponsor een fotomoment wat ook op social media wordt gezet en grotere
sponsoren krijgen ook een bloemetje.

Bij de ene club heeft alleen de hoofdsponsor een contract. Bij de andere club is voor iedere
sponsor een sponsorovereenkomst gemaakt. Hierbij wordt er niet eerder een bord of reclame
gemaakt als er geen getekend contract is. De contracten zijn voor beide clubs 3 of 5 jaar.
Regelmatigis er bij thuis wedstrijden contact met sponsoren die aanwezig zijn bij de
wedstrijden.

Binding met de sponsor is een belangrijke waarde. Daarom wordt er bij VV 2x per jaar een
sponsormiddag/avond gehouden. Dit zorgt voor een leuke en goede verbinding en betrokkenheid
bij de club en wordt erg gewaardeerd. Bij BW worden er geen sponsorbijeenkomsten gehouden.

Voor de toekomstige vereniging moet er nog wel verder gekeken worden naar de verschillende
sponsormogelijkheden die passen op de locatie en bij de nieuwe vereniging. Waarbij naast de
pakketkeuze van Brons, Zilver en Goud ook gekeken wordt naar de vrienden van,
facebook/clubblad/website advertentie, wedstrijdbal, business club en kleding sponsoren.
Belangrijk is de binding met de sponsoren te hebben en te behouden.

Kledingsponsor

Bij de ene club is er een kledingplan dat alle spelers voorziet van clubkleding. Hiervoor wordt
maandelijks een bedrag in rekening gebracht bij de spelers. Bij de andere club wordt er voor alle
team kleding gemaakt met een sponsor. Deze sponsoren zorgt voor de kleding en staat ook
jaarlijks een bedrag af voor onderhoud en wassen van de kleding. Vanuit de sponsorcommissie
wordt dit afgestemd en gecoordineerd, maar kost wel enige tijd.

Voor de toekomstige vereniging is het nodig dat voor club kleding via een kleidingplan of
teamkleding via een sponsor een keuze gemaakt wordt.



